
‭陳同學‬ ‭回饋建議‬

‭書審老師A‬ ‭圖文並茂，內容完整，值得嘉許！‬

‭書審老師B‬

‭1.繳稿前要再檢查一下錯字或語句順暢度，避免錯字偏多的情‬
‭況出現，如：就因打成→就"恩"(P5)，劣勢打成→烈士(P9)，‬
‭轉換打成→"傳"換(P9)；這將降低了報告的閱讀順暢度。‬
‭2.主題很有趣，且很有實務面的反思回饋和建議，在青少年內‬
‭算是很有意義的。‬

‭書審老師C‬ ‭內容豐富，唯須注意錯別字。‬



新農業行銷實作競賽

學校:臺中市立豐原商業高級中等學校
科別 : 商業經營科 學生姓名：陳同學 指導老師:林麗玲

摘 要

這份學習歷程檔案裡，將展示我在參加由僑光科
技大學第六屆新農業行銷實作競賽中的成長，以
及我們這組在販售小農翁進興先生所合作的作物
中，所帶來的創意與突破。

芭樂缺貨之B方案



一百字簡述

在2015年聯合國宣布了「2030永
續發展目標」，又稱之為SDGs永
續發展目標，這次的我所要展現的
是由「商業」結合「農業」的新農
業行銷競賽，參賽動機是希望將在
課堂上所學習到的商業概論及行銷
策略運用於競賽中，並且符合：
「SDG 3 健康與福祉：確保及促進
各年齡層健康生活與福祉」（天下
雜誌，2024-01-18），即可以強化

增進自身商業知識，也能透過與小
農的交流中，共同創造新點子幫助
小農有不同的營運模式。
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1參賽動機
宣傳營養「價值」極高的芭樂因為現代人
飲食油膩種口味、作息不正常，而芭樂富
含豐富的維生素 C，可以避免膽固醇在
血管中堆積、增加抵抗力，我們將會運
用所學的行銷和經營策略，讓顧客了解食
物治療和持續吃芭樂的效果，成為一個
讓顧客「回購」多次的品牌，競賽後也會
將過程中的知識、學問和經驗保留下來，
在未來更好的運用。

參賽證明初
賽報名表
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2創新呈現

我們這組的創意想法是打算把
芭樂當成一個容器，挖空裡面
的籽，使用「自助」的方式，
自己選擇要加芒果青或小番茄，
這樣購買我們的一份 產品，不
只是只能吃到一種水果，而是
同時滿足兩種食欲。

步驟呈現
1芭樂切半
2將籽去除
3讓故科挑選配料放入 4

芭樂碗中
示意圖

我們的概念就像任君挑選的
buffet的Bu換成芭樂的芭超酷
隊名就是由此結合而成
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3作物短缺之B方案

芭樂缺貨無法如
期供應。

更換成農作物蔬菜包
得以如期運營。

12月初進貨詢問

棄而不捨

在一開始就恩貨物短缺而困難重重，不過我們在深
思熟慮選擇蔬菜當作B方案，符合當初芭樂幫助腸胃
的功效的延伸，也因為我們的B方案有執行，讓我們
在這項競賽中達成了實做的里程碑。

12月30首次擺攤
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展售地點:高仕高爾
夫球練習場



總工作貢獻：
製作四部影片、聯絡方式、場地租
借、五張宣傳海報。

1開創一個youtube頻道，提高知名度，也
便於記錄活動過程。

2使用Linkby製作
短連結

掃QR code有聯絡資訊
以及連結至官方youtube

4收穫技能及成果報告
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4負責海報製作與宣傳，
精進了海報製作技巧。

3十月份時我前往
台中第四市場，詢
問魏彰志先生能否
租借場地販售，但
後期因芭樂無如期
供應而變換場地。

4收穫技能及成果報告
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2和組員透過
報告來總結本
次活動的成果。

1對於簡報呈現
更加細節，讓台
下觀眾好理解。

不斷進步
我在這次的競賽初期就如火如荼的與小
組構思，從出發到下海參與製作一步一
步累積，如經過了4到5個月份，在宣傳
上更加熟練，可以製作出一份內容精簡
標示清楚的宣傳海報，學會用宣傳單與
顧客溝通，也在一次次的討論中學會完
整清楚的表達。

4收穫技能及成果報告
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5賽後結語

行萬里路 化腐朽為神奇結論建議

二年級有了行銷實
務這門課後，我們
不只研讀了課本中
的知識與技巧，我
們組更參與了實作
課程，學會了宣傳，
也對於企畫的發想
視野更廣泛了。

雖然在計畫執行中
遇到農作物短缺的
困難，但我們選擇
轉換跑道，轉而販
售蔬菜，學會了靈
機應變的智慧。

1建立自己的品牌擴大
知名度，
2可設計LOGO提高辨
識度
3可多在網路或代購團
推銷可利於增加銷售
量。
4在販售時介紹農產品
優點，讓消費者可更
安心及增加回購率。

反 思

經歷完這場新農業行銷後，我體悟到了農夫在販售的
辛苦，尤其是我們的作物無情地受天氣影響無法供應，
農夫的作物很有可能受不可空因素引響，所以在農業
行銷我學會了要適時調整，了解自身烈士隨機應變，
在傳換跑道的過程中雖然比其他小組花時間，不過真
的激發了我更多的想像力，同時站在農夫的角度思考
如何定價，產品如何組合，也同時省思消費者需要甚
麼，這次的活動精進了我原有的技能與特色，增強了
信心面對新挑戰。
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